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INTRODUCCION

I COMPENDIO DE LA UE DE PRACTICAS INSPIRADORAS PARA PEQUENOS AGRICULTORES
SOSTENIBLESes parte de nuestra guia practica para el desarrollo sostenible para los pequefios

agricultores . Busca contextualizar algunos de los ODS que son relevantes para la sostenibilidad de
los pequefios agricultores y hacerlos mas alcanzables. El Compendio presenta una coleccion de
mas de 30 estudios de casos de pequefios agricultores que han implementado con éxito

innovaciones de desarrollo sostenible . Cada caso de estudio parte de la motivacion que les llevo a
incorporar practicas agricolas sostenibles y, sobre todo, muestra qué impactos y resultados se han

conseguido .

Los estudios de caso provienen de 5 paises diferentes : Reino Unido, Italia, Espafia, Eslovaquia e
Irlanda . Representan experiencias motivacionales para pequefios agricultores que no saben
implementar practicas agricolas sostenibles y que recibiran un compendio que destaca las
motivaciones que llevaron a los agricultores de los estudios de caso a desarrollar practicas
sostenibles y, sobre todo, que muestra qué impactos han logrado .

Las practicas de sostenibilidad de los estudios de caso tocan los Objetivos de Desarrollo Sostenible
y los temas desarrollados por el proyecto De Pequefios Agricultores Sostenibles, como el uso
eficiente de la tecnologia en la producciéon agricola para reducir los residuos, como la agricultura
de precision y el uso de las redes sociales para promover la actividad ; la puesta en marcha de
asociaciones con universidades para la investigacion y el estudio de técnicas innovadoras
sostenibles ; y mucho mas...
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| hace todo por si mismo, crece y encuentra
su camino. No hay lugar al que pueda ir para
averiguar lo que necesita saber.

Martha Roberts
The Decent Company

thedecentcompany .co.uk
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El contexto

Martha Roberts de The Decent Company no
comenz6 con el proyecto de poseer una
compafia de carne. La pequefia propiedad era
una opcién de estilo de vida en un esfuerzo por
vivir de manera mas sostenible . Después de
completar un curso de carnicero y darse cuenta
de que poseia mas cerdos de los que deberia
haber tenido, tuvo que encontrar una manera
de usar la carne.

Ella ya estaba usando las redes sociales para su
trabajo corporativo, asi que cuando comenzé a
compartir lo que estaba haciendo en Twitter, la
gente naturalmente comenzd a preguntarle si
estaba vendiendo carne.

El aspecto burocratico de su nueva empresa la
asusto y asi, durante unos afos, vendio la carne
principalmente a amigos y familiares . Después
de cumplir oficialmente con los requisitos
legales en 2017, comenzé a criar cerdos y
necesitaba formalizar su forma de trabajar .

Martha se registr6 en el municipio y encontro la
experiencia muy positiva. Dejé el papeleo por
hacer y, al mismo tiempo, tuvo que lidiar con el
etiquetado de alérgenos .

tipo
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Desafios

Martha admite que luch6é hasta que construyé un
sitio web a través del cual administrar pedidos.
Inicialmente, el 60-70% de los pedidos llegaron a
través de Twitter. Ha encontrado una manera de
superar la burocracia y las autoridades locales han
sido Utiles, pero dice que todavia es dificil saber a
qué departamento recurrir cada vez que tiene una
pregunta . Aunque trabaj6 durante afios en el
mundo corporativo, todavia era dificil navegar entre
las leyes y los diversos departamentos .

En cuanto a la decisién sobre dénde vender, Marta
optdé por el camino de menor resistencia. Los
mercados habrian consumido mucho tiempo vy
estarian muy orientados a las ventas, por lo que
decidié confiarle a otra persona la preparacién y el
envio del producto .

Cuando la pandemia golpeé en marzo de 2020, la
demanda de carne de origen local se dispard, lo que
continu6 a medida que mas personas se dieron
cuenta de las opciones disponibles en su area.
Inicialmente estaba preocupada por los tiempos de
entrega de carne, pero Martha revela que ese
periodo de cambio ayudd a la compaifia, ya que
cre0 expectativas. La historia del pan raro, de
procedencia, siempre sera un éxito para los clientes
gue desean apoyar productos sostenibles y de
origen local.

¢, Qué significa la sostenibilidad

para ti?

Para Martha, sostenibilidad se ha convertido en una
palabra sobreutilizada que la gente ya no conoce
tan bien. Para ella, significa trabajar y producir algo
de una manera que sea manejable para los
humanos vy la tierra, pero también una forma ética
de criar animales. Lo organico no es lo mas
importante : el bienestar es lo mas importante vy
asegurese de que la cria libre realmente signifique
gue los animales han pasado sus vidas al aire libre.
Los cerdos de Martha estan todos al aire libre, lo
gue significa que viven al aire libre, durante todo el
afio, en grandes potreros de pastos y bosques.
Incluso cuando las cerdas estan en proceso de dar a
luz (tienen cachorros), tienen acceso al aire fresco.
Los lechones naturalmente comienzan a cavar
dentro de las 24 horas posteriores al nacimiento .
Los lechones crecen en grupos familiares y todos
los cerdos tienen literas acogedoras llenas de paja
para refugiarse .

Los desafios de la produccién a pequefa escala:

La conveniencia de como desea hacer llegar los
productos a los clientes es algo que Martha
encontr6 particularmente  desafiante . No queria
seguir el camino de la venta al por mayor, porque
no podia vender carne a un precio inferior a su
valor. Los precios al por mayor de la carne de cerdo
eran muy bajos.

Su objetivo son los consumidores y su reto ha sido
llegar a las personas y convertirlas en las redes
sociales para comprar su carne de cerdo, lo que
hizo contando su vida y la forma en que viven los
animales. Ella cree firmemente que la gente le
compra debido a su ética y se enfoca en la cria de
cerdos al aire libre..

En general, tuvo muy pocas experiencias negativas
con los clientes y la cadena de suministro . No
acepta depésitos, pero siempre tiene una lista de
espera. Martha cree firmemente que "si haces todo
tl mismo, crecesy encuentras tu propio camino. No
hay a dénde ir para averiguar lo que necesitas
saber".

Hace unos afos, Martha sinti6 que tenia que ser
una empresa mas grande, pero el invierno y la
proxima infraestructura la hicieron cambiar de
opinién . A principios de 2020 decidi6 volver a
disfrutar del negocio y de la razéon por la que
ingresé a la industria . Ha vuelto a un tamafio mas
pequefio, que es mas manejable, y le gusta como
contrapeso en su vida a las otras cosas que hace,
este es el significado de la pequefia granja, se trata
de equilibrio .

En cuanto a la agricultura y la produccion de
alimentos, hay un esnobismo hacia los pequefios
productores : cualquier cosa que demuestre que los
pequefios productores pueden ser mejores que los
grandes escalas es util .

Martha a menudo recibe correos electrénicos de
sus clientes preguntandole si conoce a alguien que,
como ella, produce cordero, carne de res, etc.
Actualmente no hay una lista de pequefios
productores al aire libre, y segun Martha seria util
conectar a todos .
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¢, Como se trabaja con personas
de la misma industria?

Martha estd especialmente preocupada por su
cadena de suministro local. Por ejemplo, si su
matadero local cerrara, esto realmente dafiaria su
cadena de suministro, junto con la granja que se
encarga de su carniceria: su negocio son los
restaurantes y Covid ha interrumpido la cadena de
suministro de los restaurantes . Sin estos
elementos de su cadena de suministro, no podria
dirigir su negocio.

También es miembro del Pork Wales Group , que
envia material promocional para la carne de cerdo
galesa. Aparte de eso, Martha trabaja en gran
parte por su cuenta.

Ella dice: "Es increible lo rapido que la gente
comienza a pedirle consejo, se convierte en una
persona a la que recurrir, la realidad es que nunca
sabes lo suficiente, por lo que pasas tu vida
haciendo preguntas y compartiendo
conocimientos" .

¢,Qué debo hacer ahora?

Los recursos y los consejos practicos estan
definitvamente en la cima. Obtenga mas
informaciébn sobre como comenzar a vender y
marque la casilla para asegurarse de cubrir todo lo
gue necesita: cumplimiento simple .

Por el momento, es posible
seminarios de marketing, pero este no es el
aspecto para el que necesitan ayuda: ¢los
agricultores quieren convertirse en comerciantes,
listas de recortes para carniceros? ¢Hay otras
cosas que la gente no entiende? Los pequefios
agricultores tienen una historia que contar y
necesitan apoyo para todos los asuntos
practicos . Las organizaciones de pequefos
agricultores de todo el pais no participaron al
principio ; creo que Irlanda tiene una actitud
diferente hacia la pequefia propiedad, lo cual es
bueno .

participar en

Es increible lo rapido que la gente
comienza a pedirle consejo, se
convierte en una persona a la que
recurrir, la realidad es que nunca
se sabe lo suficiente, por lo que

pasas tu vida haciendo preguntas y

compartiendo conocimientos.




